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PLAN DE NEGOCIO
[bookmark: _p31y96ipvn0a][bookmark: _ghjkokwzyvg]
Resumen Ejecutivo (escribe esto último)
[bookmark: _yzta37cdb4t6]
Descripción del Negocio 
  
1. ¿Cuál es el nombre de la compañía? ¿Quien es el propietario? 
[bookmark: _aoimh9syw3ks]
[bookmark: _pvys4xe32mlr]
2. [bookmark: _tc1b7bofmp17]¿Qué hace tu negocio? ¿Para quién hace esto su negocio? 
[bookmark: _cbfbtjvqq7yj]
[bookmark: _xupewemmmaae]
[bookmark: _6rnr5n8gz035]
[bookmark: _wsufkbgjwx2k]
3. [bookmark: _txneqbl4do19]¿Qué necesidad cumpliste? 
[bookmark: _1revnkdzpdfg]
[bookmark: _cbhlhg95vl4n]
[bookmark: _d69yrzvw9o11]
4. [bookmark: _jxdk7ostkvhz]¿Cual es tu propósito? ¿Por qué es importante tu oferta? 
[bookmark: _99kqyy3wvdd0]
[bookmark: _5pb23zdo1n2u]
[bookmark: _aboz3h2xu72c]
5. [bookmark: _zb5js2c85i5t]¿Cuál es su visión / meta para el año 1-3? 
 
 
 
 

[bookmark: _4bi3oh9cr5lz]

[bookmark: _dp2305ogfhuw]Mercado 
  
1. ¿Cuál es la necesidad / brecha / problema que su producto satisface / llena / resuelve? 
 
 
  
2. Cliente ideal (también llamado cliente objetivo)
 
 
 
 
3. Tamaño del mercado: ¿A cuántos afectados por este problema podría llegar? 
 
 
 
4. Tendencias en la industria (al menos 3)
 
 
 
 
5. Competencia
a. [bookmark: _lxqj0mhlo0ii]Quiénes son sus competidores directos
[bookmark: _5c1gu59yzr2]
[bookmark: _yxm55nel5lj]
[bookmark: _k156d72cowxj]
b. [bookmark: _3w0bwttnfglc]¿Quiénes son sus clientes indirectos (¿de qué otra manera sus clientes ideales / objetivo satisfacen sus necesidades actualmente?)
[bookmark: _8odjfn673abl]
[bookmark: _u1j5me3cumqw]
[bookmark: _oyfe53pyucrm]
[bookmark: _kqntpr7l5crl]
c. [bookmark: _nczqh6gw3aw6]Matriz competitiva, que ilustra su empresa frente a los principales competidores en función de las necesidades del cliente. (Podemos hacer esto en una fecha posterior)
 
 
 
 
 

Marketing y ventas
[bookmark: _hjnn2f1urgin]
[bookmark: _uz92woaz0d8r]Debe incluir tantos detalles como sea posible
[bookmark: _2poj4nhiofxw]
1. [bookmark: _aq3fxw96q9rb]Cómo posicionará su negocio en relación con su competencia (es más conveniente, mejor servicio, menor costo, etc.): asegúrese de enfatizar lo que le importa al cliente
[bookmark: _m4mkzokxacwt]
[bookmark: _4qnzpq63159b]
[bookmark: _2qco74w3hgm]
2. [bookmark: _izzeid16m8u1]Cómo encontrará clientes: es decir, ¿qué estrategias de marketing seleccionará y por qué?
[bookmark: _76o92fhh1hht]
[bookmark: _c8846l6uv71q]
[bookmark: _uym5gonxceh8]
[bookmark: _xgmd6lq59mr4]
3. [bookmark: _d01hnp4ou7ge]¿Cuál es tu plan de redes sociales?
[bookmark: _xmtsd6hwltca][bookmark: _ayefwiu68r48]

[bookmark: _bpaivbxqwikw]
[bookmark: _toj1v567iul8]Operaciones 
  
1. Todo el proceso comercial, desde la venta hasta el cumplimiento y el seguimiento
[bookmark: _w8xqf51o2uw8]
[bookmark: _w2b188pphn8x]
[bookmark: _mozv2b9psk2h]
[bookmark: _wmlcc3egjet8]
2. [bookmark: _5lq4k81r3i3w]Quién? Qué? Dónde? Cuándo? Cómo
[bookmark: _qspar5vwcsj1]
[bookmark: _n5shai85d93]
[bookmark: _7rp6ydw68rws]
3. [bookmark: _4y4hljz8h30z]Describa los proveedores / socios clave
[bookmark: _jgvhmuw5pdy6]
 

 


[bookmark: _y1pwpxaskrxc]Administración 
  
1. Proporcione una breve biografía del propietario (s). Concéntrese en la experiencia relevante para el negocio. 
 
 
 
 
 
 
 
2. ¿Cuál es la estructura de entidad legal de la empresa? ¿Cuándo se establecerá? ¿Dónde se encontrará? 
 
 
 
 
 
3. [bookmark: _gjdgxs]¿Vas a contratar empleados? Si es así, ¿cuál será el proceso? 
[bookmark: _94caoyqner33]






Finanzas
1. Narrativa financiera que resume:
a. Gastos de puesta en marcha
b. Proyecciones de flujo de efectivo para 1-3 años (mensuales durante los primeros 1-2 años)
c. Recursos de fondos


Apéndices

Cualquier otra cosa relevante para el lector del plan de negocios que no esté incluida arriba, como:
· Menú de productos y precios (si se establecen precios)
· Currículum
· Certificados / Licencias
· Vendedores / proveedores clave
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